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Liigen und Tauschungen

>»Der beste Liigner ist der, der mit den wenigsten
Liigen am lingsten auskommt.«

Samuel Butler

Es ist ein sonniger Dienstagmorgen, als Hani und seine Freunde den
Washington Dulles International Airport in Virginia betreten. Der
American-Airlines-Flug 77 soll heute knappe sechs Stunden dauern
und 58 Passagiere nach Los Angeles fliegen. Hani hat sich fiir diesen
Tag besonders herausgeputzt. Er ist frisch rasiert. Seine Kleidung ist
gewaschen und gebiigelt. Er trigt sein bestes Hemd und sein neues
Parfiim. Als er die Sicherheitskontrollen durchlauft, lachelt er. Sein
Gepick wird durchleuchtet und daraufhin freigegeben. Kurz noch der
Kérperscan, und schon kann die Gruppe zum Gate gehen. Im Duty-
free-Shop schlendern sie gemeinsam noch ein wenig umher, bis sie
kurze Zeit spater den Flieger besteigen. Was danach geschieht, ist der
Offentlichkeit nur in Bruchteilen bekannt. Die Boeing 757-223 er-
reicht Los Angeles niemals. Stattdessen fliegt das Flugzeug in das Pen-
tagon am 11. September 2001, nur wenige Stunden nach dem Start.
189 Menschen sterben am Anschlagsziel.' Darunter sind die Entfiihrer
des Flugzeuges, zu denen auch Hani gehort. Hani Saleh Hasan Han-
jour war einer von fiinf Entfithrern, die der Terrorgruppe Al-Qaida an-
gehorten. Der Mord an all diesen Menschen wird von Islamisten welt-
weit als kolossaler Sieg gegen den Westen gefeiert. Der 11. September
2001 gilt seither als Schliisselereignis im Kampf gegen den internatio-
nalen Terrorismus. Obwohl zuvor schon einige Anschlige terroristi-
scher Gruppen zum Erfolg fiihrten, gilt der 11. September bis heute als
eines der schlimmsten Ereignisse der modernen Geschichte.
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Hitte man Hani und seinen Anhéingern nicht ansehen miissen, dass
sie in wenigen Stunden unzihlige Menschen mit in den Tod reiflen
wiirden? In der Personenkontrolle am Flughafen fiel den Kontrolleu-
ren nichts auf. Sie bemerkten zwar, dass Hani wie ein frisch gepell-
tes Ei aussah, jedoch fiel ihnen nicht auf, dass seine Schuhe der gan-
zen Erscheinung widersprachen. Sein gebiigeltes Hemd, die frisch
gemachten Haare und die biigelfaltenfreie Hose passten nicht zu den
irmlichen Schuhen. Seine Schuhe wiesen kaputte Stellen auf. Die
Naht 16ste sich, und Teile des einfachen Sportschuhs waren bereits
vollig zerrissen.” Sie und ich hitten solch einen Schuh wahrscheinlich
bereits weggeschmissen. Die Diskrepanz zwischen dem Schuhwerk
und der restlichen Erscheinung hitte den Kontrolleuren deutliche Sig-
nale geben kénnen. Mindestens solche, um Hani aus der Schlange zu
holen und kurz zu befragen.

Ahnlich erging es Richard Reid, der am 21. Dezember 2001 vom
Flughafen Paris-Charles-de-Gaulle nach Miami fliegen wollte. Seine
Person jedoch fiel den Kontrolleuren auf und wurde herausgezo-
gen. Richard Reid wurde daraufhin von den Behorden 24 Stunden
lang festgehalten. Jedoch konnte Reid nichts nachgesagt werden,
aufler dass er aussah, als sei er gerade aus einer Hohle gekrochen.
Der gebiirtige Brite Reid wurde daraufhin freigelassen. Wihrend des
Fluges versuchte er dann an Bord der American-Airlines-Maschine
einen Sprengsatz in seinem Schuh zu ziinden. Der Sprengstoff
jedoch versagte, da der Aceton-Peroxid-Ziinder (TATP) nass gewor-
den war. Richard Reid hatte scheinbar starke Schweififiifle wiahrend
seiner Festsetzung bekommen, die in den 24 Stunden zur Anfeuch-
tung des Sprengsatzes fithrten. Als Reid dann wihrend des Fluges
den Sprengsatz ziinden wollte, tiberwiltigten Passagiere ihn, als die-
ser hektisch bemerkte, dass die Detonation nicht ausgelst werden
konnte.?

Was wire also, wenn wir den Menschen ihre Absichten ansehen
konnten, wenn wir erkennen konnten, was Menschen denken, fithlen

oder gar vor uns verbergen und verheimlichen? Gewiss konnen wir
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Terroristen, Straftiter oder Verbrecher nicht an ihrer Kleidung erken-
nen. Mit dem Ziel der Verschleierung versuchen diese Menschen alles
zu tun, um nicht aufzufallen. Sie passen sich dem allgemeinen Ton der
Masse an, um in ihr unterzugehen. Doch es bleibt die Frage, ob wir die
Absichten der Menschen erkennen konnen, bevor diese zum Handeln
kommen. Konnen wir hinter die Fassaden blicken, die Menschen vor
uns aufbauen? Eine grofle Anzahl an Literatur behauptet zumindest,
dass dies machbar sei. Um Fassaden aufzubauen, verhalten wir Men-
schen uns oft gegen unsere eigene Natur. Wir verbiegen uns, geben uns
anders, benutzen Worte, die wir sonst nie nutzen wiirden, und tun so,
als seien wir ein anderer Mensch. Nicht nur Terroristen verhalten sich
so. Wir alle tun das. Mir ist dies besonders bei diversen Bewerbungs-
gesprichen aufgefallen. In den von mir gefihrten Vorstellungsgespra-
chen der letzten zwei Jahre wurde mir eine Vielzahl an Liigen und
Flunkereien aufgetischt. Bei solchen Interviews wird einem schnell
klar, dass die Aufgabe darin besteht, die Wahrheit zwischen den Zei-
len zu lesen, um zu erkennen, was die wahren Absichten des Bewer-
bers sind. Sucht hier nur jemand nach einem Job und wird schon nach
wenigen Monaten dauerhaft krank sein, oder wird der Bewerber sich
fur die Mission und das Unternehmen entscheiden und sich hinge-
bungsvoll fiir den Betrieb einsetzen? Nirgendwo wird so viel gelogen
wie bei Bewerbungsgesprichen — mit Ausnahme von Dates. Tatsache
ist, dass wir Menschen uns oft verstellen und eben nicht immer die
Wabhrheit sagen. Wir tun dies aus den verschiedensten Griinden. Ich
gehe davon aus, dass auch Sie liigen. Warum? Wir sind Homo sapiens
und eben nicht so etwas wie Homo verum. Der Mensch wird schon
von Kindesbeinen an mit Liigen und Flunkereien konfrontiert. Zuwei-
len ist diese Flunkerei gar nicht bose gemeint, manchmal jedoch hat
sie niedertrachtige Absichten.

Die Liige zahlt zu den iltesten Siinden der Menschheit, und schon
in der Bibel steht geschrieben, dass wir nicht liigen sollen. Selbst die
guten Christen sind meist nicht frei von Tadel und liigen nur so, dass
sich die Balken biegen. Sogar Nietzsche beklagte sich dariiber, dass
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die Menschen so unsiglich oft ligen. Ein Artikel aus der Welt stiitzt
sich auf die Statistik, dass wir Menschen binnen eines kurzen Gespra-
ches tiber 2,3 bis 2,9-mal liigen. Wer mit unter 200 Liigen pro Tag
auskommt, ist schon fast ein Heiliger. Doch niemand weif} so recht,
woher die Lige eigentlich kommt und ob diese Zahlen korrekt sind.
Es mag also méglich sein, dass 200 Liigen pro Tag etwas hochgegrif-
fen erscheint und diese Statistik nur selbst eine Liige ist. Wem soll
man auch noch Glauben schenken bei all dem Irrsinn? Seriése Stu-
dien kommen dagegen auf weitaus geringere Quoten. Die amerikani-
sche Psychologin Bella DePaulo liefd 147 Versuchspersonen ein Tage-
buch schreiben, iiber ihre Begegnungen mit anderen Menschen und
tiber all die kleinen Unwahrheiten, die dabei gedufert wurden.* Die
anschlieflende Durchsicht der Berichte ergab gerade mal eine Quote
von zwei Liigen pro Tag. Wobei allerdings gingige Hoflichkeitslii-
gen wie etwa das typische »Gut« auf die Frage »Wie geht’s?« auflen
vor gelassen wurden. Dabei kann selbst die héfliche Floskel »Wie
geht’s?« schon als Liige bezeichnet werden. Wer will denn heute noch
wirklich wissen, wie es einem geht? Die meisten Menschen scheinen
doch selber froh zu sein, dass sie so durch den Tag kommen. Doch
auch die Studie DePaulos war nicht frei von Fehlern. Die Studie ging
davon aus, dass alle Probanden in ihrem Tagebuch die Wahrheit sch-
reiben wiirden. Doch seien wir ehrlich, echte Liigner werden genau
dies eben nicht tun. In einer anderen Studie lud Robert Feldman von
der Universitat Massachusetts tiber 120 Studenten zu einem zehnmi-
niitigen Gesprich mit einem ihnen unbekannten Menschen ein, dem
sie sich als sympathisch oder kompetent prisentieren sollten.’ Dieses
Treffen wurde aufgezeichnet und anschliefend den Studenten vor-
gespielt, die dann selbst ihre Liigenquote einschitzen sollten. Knapp
60 Prozent der Studenten gaben dabei zu, kleinere oder auch grof3ere
Liigen eingestreut zu haben. Dazu gehoérten nicht nur Liigen, wel-
che die Sympathie zu einem anderen Menschen vorgaukelten, son-
dern auch, dass sich einer der Studenten als ein Mitglied einer Rock-

band ausgab, obwohl dieser absolut unmusikalisch war. Wihrend die
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minnlichen Probanden logen und eher zur Prahlerei neigten, trimm-
ten Frauen ihre Aussagen eher auf den Konsens mit dem Gesprichs-
partner.® Wir haben also alle irgendwie unabhingig von Geschlecht,
Alter, Hautfarbe, Religion oder Kultur genug Griinde unehrlich zu
sein. Tatsache bleibt, dass wir alle liigen und tiduschen. Doch ist das
nun ein Problem? Einige Forscher behaupten, dass die Liige tiber-
lebensnotwendig fiir den Menschen ist und schon immer war. Ich
glaube sogar, dass die eine oder andere Notliige oder kleine Flunkerei
sehr wohl verzeihlich ist.

Doch wie sieht es mit den schwerwiegenden Tiuschungen aus?
Liigen iiber die Absichten eines Menschen beispielsweise? Wiirden
Sie als Polizist oder Profiler nicht auch gerne wissen, ob der Terrorver-
dichtige vor Thnen einen Anschlag plant und die Indizien wahr sind
oder ob dieser Mensch Sie nur auf eine falsche Fahrte locken will? Was
wire, wenn Sie die Absichten eines Kunden vorhersehen kénnten?
Mochten Sie nicht auch erkennen, wann Thre Arbeitskollegen Sie anlii-
gen oder vielleicht sogar eine Intrige gegen Sie planen? Was wiire, wenn
Sie im geschiftlichen Leben Ihre Mitmenschen durchschauen konn-
ten? Stellen Sie sich vor, Sie konnten die wahren Beweggriinde von
Bewerbern erfassen. Wie wiirden Sie geschiftlich mit Thren Lieferan-
ten oder Kunden umgehen, wenn deren Tauschungen Sie in Verhand-
lungen nicht mehr aufs Glatteis fithren konnten? Kénnen Sie sehen,
was andere Menschen vor Thnen verbergen? Nehmen wir fiir einen
Moment an, Sie konnten diese Dinge erkennen oder lernen zu erken-
nen. Es scheint so wahnsinnig schwierig zu sein, in den Gesichtern der
Menschen die Tauschungen zu erkennen oder aus ihrer Stimmlage
den Ton der Unwahrheit heraushéren zu kénnen. Zu allem Uberfluss
sind dann auch noch jede Menge Mythen im Umlauf iiber die Enttar-
nung einer Liige und wie wir Menschen todsicher durchschauen kén-
nen. Die Wahrheit ist allerdings eine andere.

Leider sind wir Menschen furchtbar im Entschliisseln von Liigen
und T4uschungen. In einem Experiment der Psychologen Bella De-

Paulo und Roger Pfeifer fand man heraus, dass wir gerade einmal zu
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Fahrplan zum Buch

Achtsamkeit — Das Tor zur Wahrheit

Zu Beginn werden Sie die Fahigkeit erlernen, die im spateren Verlauf
des Lernprozesses die Korpersprache, verraterische Zeichen des Lii-
gens, Mikro- & Makroexpressionen, Symbole, Illustratoren, Embleme
und Manipulatoren entschlisselt. Diese Fahigkeit, die Achtsamkeit,
ist eine von zwei Grundpfeilern des Gerilistes unserer Fahigkeiten.
Ohne die Achtsamkeit wird Ihnen keine Technik und kein Verstandnis
irgendeiner Fahigkeit dabei helfen konnen, Menschen zu durchschau-
en und Ligner zu entlarven. Wahrend oft damit begonnen wird, die
Symbolik der Kérpersprache zu deuten und Menschen sich daran die
Zahne ausbeilen, wird immer wieder vergessen, dass alle Fahigkei-
ten dieser Welt ohne ein solides Fundament keinen Wert haben. Die
Achtsamkeit ist die Fahigkeit, die es lhnen erst ermdglicht, prazise zu
arbeiten, zu analysieren und zu bewerten. Ich lege Ihnen dies daher
ans Herz, damit Sie lhre kostbare Zeit nicht verschwenden, sondern
tatsachlich ein Menschenleser werden, der eben nicht nur vor Jahren
einmal ein paar Seiten Gber die Grundlagen von Korpersprache gele-
sen hat, sondern tatsachlich ein umfassendes Wissen zur Anwendung
bringt. Die Achtsamkeit wird es Ihnen erlauben, dieses umfassende
Wissen aufzubauen und es gezielt einzusetzen.

Empathie - Das Verstandnis fiir Wahrheit

Neben der Achtsamkeit spielt lhre Empathie eine wichtige Rolle im
Erkennen von Ligen und dem Durchschauen von Menschen. Keine
der folgenden Techniken und kein Verstandnis von Psychologie oder
Physiologie kann Sie dazu befahigen, Menschen zu lesen und Liigen
zu enttarnen. Im Gegenteil! Sie werden farbenblind in einer Welt von
farbenfrohen Schopfungen sein und nichts dazugewonnen haben.
Hier spielt Ihre emotionale Intelligenz eine explizite Rolle. Was des
Ofteren von anderen Menschen abgetan wird mit Sitzen wie: »Der
kann einfach gut mit Menschen« oder: »Sie ist einfach sehr offen und
extrovertiert, ist in Wahrheit einfach nur der Empathie geschuldet.
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Doch will ich nicht einfach nur erldutern, wie wichtig Gefiihle sind.
Durch die richtige Form der Empathie und das empathische Auftre-
ten erreichen Sie Ungeahntes. Ligner Gberfiihren sich fast von allei-
ne, wenn Sie empathisch reagieren und die richtigen Kenntnisse der
Psychologie gezielt anwenden kdnnen.

Psychologie - die Sprache der Gedanken und Gefiihle

Genau an diesem Punkt setzt dann der Baustein der Psychologie ein.
Wenn Sie lernen wollen, Menschen zu lesen, missen Sie verstehen,
wie Menschen fiihlen und denken. Jede Liige, die Sie erkennen, jedes
Mal, wenn Sie einen Menschen durchschauen, ist dies dem Lesen von
Gefliihlen und Gedanken geschuldet. Die Psychologie, Gber welche
wir im vierten Kapitel mehr lernen werden, ist die Sprache der Gedan-
ken und Gefiihle eines Menschen. Gedanken und Geflihle bestimmen
unsere Handlungen und unsere Realitat. Wenn Sie beginnen, tief in
die Gefiihle und Gedanken Ihrer Mitmenschen einzutauchen, sehen
Sie die ganze Wahrheit ausgebreitet vor sich liegen. Doch ist die Psy-
chologie ein weites Feld, und selbst ein Studium der Psychologie
enthllt nicht alle ihre Geheimnisse. Wir konzentrieren uns daher in
diesem Kontext auf das, was uns dient. Schon Bruce Lee erkannte,
dass man nehmen soll, was nutzlich ist, und weglassen soll, was un-
nitz ist. An dieser Strategie kniipfen wir an. Wir konzentrieren uns
daher im Bereich der Psychologie darauf, eine Verbindung zu unseren
Gesprachspartnern oder Menschen aufbauen zu kénnen, damit wir
lernen, diese zu beeinflussen. Der Einfluss auf diese Menschen wird
es uns dann ermdglichen, Wahrheit zu erkennen und Tauschungen
zu entlarven.

Physiologie - die Sprache des Korpers

Im darauffolgenden Kapitel dann beleuchten wir explizit die Kérper-
sprache, also Mimik und Gestik. Diese zdhlen zum Themenbereich
der Physiologie und bilden das Grundverstandnis des Lesens und
Durchschauens unserer Mitmenschen anhand von duBeren Erschei-
nungen und Mustern. Die Physiologie ist sozusagen der Spiegel, in
welchen wir schauen, indem wir nicht nur uns selbst wiedererken-
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nen, sondern auch lernen, wie unsere Mitmenschen ticken und funk-
tionieren. Die Korpersprache enthiillt durch Signale und Zeichen,
was der Mensch denkt und fiihlt, denn da, wo Gedanken und Gefiihle
herrschen, dort folgt der Korper. Energie fliel3t, wo unsere Aufmerk-
samkeit hinschaut, und dort, wo Energie flie3t, bewegen sich unsere
Muskeln. Unsere Kérpersprache folgt unseren Gedanken und prasen-
ten Gefuhlen. Sind wir zornig und verstimmt, spiegelt unser Kérper
das Gefiihl durch seine Bewegungen, genauer durch seine Mimik
und Gestik. Sind wir gliicklich und dankbar, ja auch dann spiegelt
der Korper diese Gefiihle. Der Korper spiegelt seinen Zustand immer
in Harmonie mit seinen Gedanken und Geflihlen. Den Ausdruck des-
sen sehen wir dann durch die Kérpersprache in der Physiologie der
Menschen wieder. Durch das Deuten von Korpersprache lernen Sie in
diesem Kapitel Menschen zu lesen.

Dekodierung - Gesprachstechniken

Mit der Zielsetzung, Menschen durchschauen zu kdnnen, sie zu lesen
und Liigen zu entlarven, fahren wir damit fort, einige der Grundla-
gen zur Enttarnung von Ligen zu schaffen. In diesem Kontext greifen
wir auf einige der wirkungsvollsten Gesprachstechniken zurtick, die
seit den 60er Jahren des 20. Jahrhunderts entwickelt worden sind.
Ihr Zweck war in erster Linie die Unterstiitzung von Soldaten, Agen-
ten und Polizisten. Noch heute werden diese Techniken von diversen
Nachrichtendiensten, Behdrden und anderen staatlichen Organisati-
onen verwendet. Durch die Vernetzung weltweiter Medien wurden
diese Techniken publiziert, und Nachrichtendienste und Behdrden
mussten die Hosen herunterlassen, um Transparenz Uber ihre Ver-
hoérmethoden zu schaffen. Durch das Dekodieren lernen Sie gezielte
Fragetechniken einzusetzen, damit Sie den Schleier der Tauschungen
liften kdnnen. Wir pirschen uns an die extremen Fragetechniken her-
an, von denen einige sogar rechtlich verboten sind, im zivilen Kontext
aber sehr wohl angewendet werden kdnnen, damit Sie lernen, Wahr-
heiten zu entschlisseln, sich aber auch vor eben jenen Techniken zu
schitzen. In der Dekodierung fliel3t Ihr vorab gelerntes Wissen von
Psychologie, Achtsamkeit, Empathie und Physiologie mit ein.
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Das Interview — Wahrheit finden

Im letzten Teil unseres Lernprozesses wagen wir uns an das soge-
nannte Interview. Das im staatlichen oder militarischen Umgang ver-
wendete Verhor findet im zivilen Sektor ebenfalls seine Bedeutung
durch das sogenannte Interview. Das klingt zum Gliick nicht ganz
so dramatisch. Hier erhalten Sie das Wissen, welches Sie auf Bewer-
bungsgesprache, Meetings, Verhandlungen oder Verkaufsgesprache
anwenden konnen. Selbstverstandlich kénnen Sie die gleichen Tech-
niken auch in lhrem Privatleben nutzen. In diesem Kapitel werde ich
lhnen die dazu nétigen Schritte erlautern, denn wozu sollten Sie ein
Buch lesen, wenn Sie sich am Ende der Lektire fragen, was Sie nun
tun sollen, um das Gelesene anzuwenden? Nur der Anwender ver-
mag sein Wissen im Sinne der Gesellschaft und teilweise auch im Sin-
ne des Eigennutzes zur Entfaltung zu fiihren. Wenn Sie das Gelesene
aber nicht anwenden, haben Sie zwar verstanden, wovon Sie gele-
sen haben, doch gelernt haben Sie nichts. Das m&chte ich um jeden
Preis verhindern. Also erhalten Sie von mir einen Aktionsplan fir lhre
nachsten Schritte, nachdem Sie diese Lektiire beendet haben. Eben-
falls bekommen Sie von mir einen kleinen Anreiz, weiter in sich selbst
zu investieren und lhre Fahigkeit Menschen zu lesen und zu durch-
schauen auch weiterhin zu fordern. Doch zu diesem Anreiz mehr am
Ende des Buches.

Ich bin mir bewusst dartiber, dass all diese Themen zuerst nach einer
Menge Arbeit klingen, und Tatsache ist, dass es viele Jahre braucht,
um diese Techniken zu perfektionieren. Ubung macht den Meister,
und schlief3lich ist von denen noch keiner jemals vom Himmel gefal-
len. Ich werde Sie also nicht beliigen und sage Thnen, dass es einige
Miihen kostet, Liigner zu entlarven. Lebenserfahrung braucht es hier-
fur nicht. Sie konnen diese Fahigkeiten in jedem Alter entwickeln. Je
ofter Sie die Techniken und Strategien, welche in diesem Buch eror-
tert werden, nutzen, desto schneller bekommen Sie ein Gefiihl fir das
Erkennen von Liigen. Eines Tages dann sind diese Techniken ein Au-

tomatismus und nicht einmal mehr eine (Jberlegung wert. Wenn Sie
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diesen Zeitpunkt erreicht haben, haben Sie tatsichlich eine michtige
Waffe in Threr Werkzeugkiste dazugewonnen, um Menschen fiir sich
zu gewinnen, Menschen zu durchschauen und die Wahrheit zu fin-
den. In diesem Kontext erlernen Sie diese Fihigkeiten zum Nutzen
TIhrer Karriere. Natiirlich lassen sich diese Techniken auch im Privat-
leben anwenden, doch vorerst beschranken wir uns auf das berufli-

che Szenario.
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Achtsamkeit

»Was jemand denkt, merkt man weniger an seinen
Ansichten als an seinem Verhalten.«

Isaac Bashevis Singer

Irgendwo zwischen Karlsruhe und Miinchen steige ich voll auf die
Bremse, um zu verhindern, dass ich dem Idioten vor mir auffahre, da
dieser ohne ersichtlichen Grund auf der Uberholspur der A8 glaubt
bremsen zu missen. Da fillt es mir auf. »Wo sind eigentlich die letz-
ten 100 Kilometer geblieben?«, frage ich mich. Ich war nicht achtsam.
Es hatte mich ganz offensichtlich gepackt, und das Autofahren wurde
zu einem Automatismus. Als ich meinen Fiihrerschein machte, gab es
noch keinen Automatismus. Alles war neu fiir mich. Das Schalten, die
Ginge, das Bremsen, die Kupplung, das Lenken — nicht zu vergessen
die ganzen anderen Irren im Straflenverkehr. Ich war — wie Sie wahr-
scheinlich auch, als Sie Ihren Fithrerschein gemacht haben — hellwach
und hoch konzentriert. Heute ist das alles ein Automatismus, nach all
den hunderttausenden von Kilometern.

Wenn uns etwas packt, schalten wir unsere Achtsamkeit ab. Wir
sind nicht wirklich da. Wir sind zwar physisch vollkommen anwesend,
aber im Geiste sind wir nicht prasent in diesem Moment. Nicht pri-
sent zu sein, konnen wir uns aber oft nicht leisten. Schon gar nicht,
wenn es um das Lesen von Menschen geht. Nehmen wir noch ein-
mal meine Autofahrt: Spiter dann, ich bin nun endlich in Miinchen
angekommen, wartet auch schon das erste geschiftliche Gesprach auf
mich. Plotzlich ist sie wieder da — die Achtsamkeit. Ich bin hellwach,
vollkommen konzentriert. Im Vergleich zur Autobahn kommt einem
das Gesprich wie ein irrer Ritt auf LSD vor. (Nicht dass ich das schon
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